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QUALI SONO I VANTAGGI DI UNA BUONA 
EDUCAZIONE FINANZIARIA?

Migliora la gestione dell’azienda (budgeting, reporting e gestione del credito), la performance reddituale e la 
crescita dell’impresa (Eniola e Entbang, 2017; Alperovych, Calcagno e Lentz, 2020;  Atandi, 2021) 

Migliora la gestione delle posizioni debitorie dell’impresa (Kotzé e Smit, 2008;  Wise, 2013).

Consente di ridurre le asimmetrie informative (Hussain et al. 2018 ) à facilitando l’accesso ai 
finanziamenti

Diversificare le fonti di finanziamento (alternative finance)



ALCUNI DATI SULL’ALFABETIZZAZIONE 
FINANZIARIA IN ITALIA

• L'alfabetizzazione finanziaria dei microimprenditori italiani è limitata in termini 
assoluti: meno di 4 titolari d'impresa su 10 hanno un livello "adeguato" di 
competenze finanziarie, secondo gli standard internazionali.

• L’alfabetizzazione finanziaria è particolarmente bassa per gli imprenditori meno 
istruiti e per le imprese individuali.  Anche le forme giuridiche di base (come le 
società semplici) e la limitata esperienza imprenditoriale sono correlate a 
minori competenze finanziarie.

Quali rischi?

- Scarsa crescita
- Esternalità negative

Fonte: Banca d’Italia (2022)



COME MIGLIORARE L’ALFABETIZZAZIONE FINANZIARIA? 
L’ECOSISTEMA DI RIFERIMENTO E IL RUOLO DEI DIVERSI ATTORI

IMPRESE

Mercati/Investitori 
Istituzionali

BANCHE

EBA/BCE/ESMA/BANCA 
D’ITALIA

Università

CAMERE DI COMMERCIOCONFIDI

ACCELERATORI/
INCUBATORI

STATO/REGIONI/COMITATI 
NAZIONALI



IL PROGETTO MUSA (MULTILAYERED URBAN 
SUSTAINABILITY ACTION)

https://musascarl.it/



UN ESEMPIO DI PROGETTO DI EDUCAZIONE 
FINANZIARIA E FINANZA INNOVATIVA

Costruzione di un 
database delle

iniziative di 
formazione esistenti

Identificazione dei
bisogni di 

conoscenza degli
imprenditori

Preparazione delle
interviste

Interviste con gli
Stakeholders:
• Lato domanda: imprenditori
• Lato offerta: 

incubatori/acceleratori.

Analisi delle
informazioni

raccolte

Design del portale:
• Struttura e funzionalità del 

portale .
• Contenuti formativi



UN ESEMPIO DI PROGETTO DI EDUCAZIONE 
FINANZIARIA E FINANZA INNOVATIVA

IMPRENDITORI

PORTALE

UNIVERSITA’, 
CONSULENTI, 
REGULATORS

BANCHE 
INVESTITORI 
INCUBATORI

QUALE RUOLO PER I CONFIDI E LE CAMERE DI COMMERCIO?  



GRAZIE PER L’ATTENZIONE

monica.rossolini@unimib.it


